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РЕЗЮМЕ
Цель проекта - приобрести оборудование, необходимое для организации производства компактных автоклавов, используемых для переработки в бытовых условиях мяса крупного рогатого скота, свинины или птицы в тушенку (консервы из тушеного мяса). 
На данный момент времени, на рынке оборудования отсутствуют сопоставимые по компактности и цене аналоги продукции проекта. Прототип предлагаемого к производству автоклава у компании инициатора проекта имеется.

Стоимость проекта определяют затраты на его инвестиционной фазе, что в сумме составляет 400 тыс. руб., в том числе: затраты на приобретение оборудования 260 тыс. руб.; затраты на формирование начального запаса материалов 65 тыс. руб.; аренда производственно-складского помещения до момента получения выручки от продаж продукции проекта 20 тыс. руб.;  прочие затраты, включающие затраты по формированию начального портфеля заказов 55 тыс. руб.
Финансирование затрат проекта, генерируемых на инвестиционной фазе его реализации, планируется из следующих источников:

– собственные средства компании инициатора проекта ООО «» - 100 тыс. руб. или 25% от стоимости проекта;

– поддержка Белгородского областной фонда поддержки малого и среднего предпринимательства в виде гранда -300 тыс. руб. или 75%. 
Коммерческую эффективность проекта отражают показатели окупаемости и рентабельности инвестиций. Окупаемость инвестиций составит 0,64 года. Бюджетную эффективность проекта отражают налоговые поступления, обусловленные его реализацией. Налоговые отчисления НДС при заданном объеме продаж составят порядка 360 тыс. руб. в год. Налоговые отчисления налога на прибыль составят порядка 120 тыс. руб. в год.
Общественная (социальная) значимость проекта состоит в создании двух рабочих мест:

- рабочего производственного цеха – заработная плата 20 тыс.руб. в мес.;

-менеджера по продажам – базовая часть заработной платы 16 тыс. руб. 
ОСНОВНАЯ ИНФОРМАЦИЯ ОБ ИНИЦИАТОРЕ ПРОЕКТА
Основным инициатором и исполнителем проекта является                      ООО «».

Зарегистрирован в качестве юридического лица 19 июня 2014 г.
ОГРН 
ИНН 
· Юридический адрес: г. Белгород, ул. ;

· Тел.: ;

Краткое резюме руководителя:
· Ф.И.О.: ;
· Дата рождения: ______________;
· Место рождения: ___г. Л___________________;
· Общий трудовой стаж: __ лет___________________;
· Образование: _____высшее________________;
Паспортные данные: _
Виды деятельности предприятия по ОКВЭД:

ОПИСАНИЕ ПРОЕКТА

Проект нацелен на организацию производства мобильных автоклавов, предназначенных для производства консервов из тушеного мяса крупного рогатого скота, свинины, птицы и др.
Востребованность бизнес-идеи проекта, прежде всего, обусловлена тем, что оборудование, аналогичное нашему автоклаву, как правило, менее компактно, нацелено на промышленное (не бытовое) производство, и имеет значительно более высокую стоимость. 
Идея проекта актуальна в современных экономических условиях, так как в связи с доступностью предлагаемого нами оборудования, способствует росту материально-технической базы фермерских хозяйств, необходимой для  переработки сельскохозяйственной продукции  (мяса крупного рогатого скота, свинины, птицы и др. мяса) в консервы с длительным сроком хранения.  
Потенциальные покупатели продукции проекта (автоклавов) – фермерские хозяйства и домашние хозяйства. 

В рамках данного проекта потребуются произвести следующие затраты на инвестиционной фазе проекта, необходимые для организации производства автоклавов:

1. Приобрести необходимое оборудование (таблица 1):

Таблица 1

Состав и стоимость оборудования, необходимого в рамках проекта
	Наименование
	Количество единиц
	Цена за единицу,  руб.

	1. Сварочный инвертор Сварог MIG 5000 (J91) + ММА турель
	1
	110 000

	2. Станок сверлильный ЭНКОР Корвет-411 прецизионный
	1
	20 000

	3. Фрезерный станок Proma TFS-100/30 25005110
	1
	90 000

	4. Ротационная шлифовальная машина FEIN ROT 14-200 E 
	1
	40 000

	Итого:
	
	260 000


2. Сформировать начальный запас материалов. 
Начальный запас  материалов включает в себя следующие статьи:

-баллоны газовые 50 литровые;

-термометры биметаллический накладной и манометры;

-лист металлический;

-прочие расходные материалы.

Затраты, необходимые для формирования начального запаса материалов в расчете на производство 1-го изделия (автоклава) составляют 3250 руб, при этом себестоимость производства одного автоклава составляет 4 450 руб., ее расчет представлен в нижеследующей таблице 2.

Таблица 2

Себестоимость производства 1-ого автоклава

	Статья затрат
	Стоимость в расчете на 1 изделие, руб.

	Баллон газовый 50 л., 1 штука
	1 900

	Манометр МП-2У, 1 штука
	200

	Термометр биметаллический, 1 штука
	300

	Металлическая пластина 300 мм на 300мм
	350

	Расходные материалы
	500

	Работа  мастера на производстве
	1 000

	Расход электроэнергии
	50

	Амортизация оборудования
	150

	Итого
	4 450


Для бесперебойной работы в рамках проекта необходим минимальный запас материалов, рассчитанный исходя из производства 20 автоклавов, что составит 65 тыс.руб. (3250 руб*20).
3. Арендовать производственно-складское помещение площадью 50 кв.м., ориентировочной стоимостью 20 тыс.руб. в месяц.
4. Осуществить прочие затраты, включающие затраты по формированию начального портфеля заказов (активные продажи, реклама) и оплату работ по договору подряда в оценочной стоимости 55 тыс.руб.
Таким образом стоимость затрат на инвестиционной фазе проекта составит 400 тыс. руб.

Состав и структура затрат проекта на его инвестиционной фазе, сведены в таблице 3.
Таблица 3
Состав, стоимость и структура затрат проекта на его инвестиционной фазе

	Состав затрат
	Стоимостная оценка, руб.
	Структура затрат, %

	1. Приобретение оборудования
	260 000
	65

	2. Начальный запас материалов
	65 000
	16,3

	3. Аренда помещения до момента получения выручки от продаж продукции проекта
	20 000
	5

	4. Прочие затраты, включающие затраты по формированию начального портфеля заказов 
	55 000
	13,7

	Итого:
	400 000
	100


СТРАТЕГИЯ СБЫТА

Сбытовая программа предполагает формирование начального портфеля заказов еще на инвестиционной фазе проекта. Для этого предполагается воспользоваться услугами специалистов по активным продажам, работающих непосредственно с потенциальным покупателем,  а также предполагаются рекламные акции. 
На производственной стадии проекта в ежемесячные текущие расходы закладывается статья затрат на продвижение продукции в виде базовой части  заработной платы менеджера по продажам в сумме 16 000 тыс. руб. в месяц, при сбыте более 20 единиц продукции в месяц, менеджеру будет выплачиваться премия, установленная как 5% от полученной прибыли за каждую проданную свыше 20 штук единицу автоклавов. 
Учитывая отсутствие на рынке сопоставимых по компактности и цене аналогов нашему автоклаву, выход на планируемый средний объем продаж в 20 единиц оборудования в месяц планируется уже в первый месяц производственной фазы проекта, далее объем сбыта на необходимом уровне будет поддерживаться маркетинговыми инструментами продвижения продаж.
.

НАЛОГОВОЕ ОКРУЖЕНИЕ ПРОЕКТА
ООО «» находится на общем режиме налогообложения. В результате реализации проекта ООО «» будет производить следующие платежи в бюджеты всех уровней и внебюджетные фонды:

• Налог на добавленную стоимость (НДС) — 18%; 
• Налоги на заработную плату — 30,02% от фонда оплаты труда.

• Налог на прибыль — 20%.
Налоговые отчисления НДС при заданном объеме продаж составят порядка 360 тыс. руб. в год.

Налоговые отчисления от заработной платы порядка 136 980 руб. в год

Налоговые отчисления налога на прибыль составят порядка 155 940 тыс. руб. в год. 
ОРГАНИЗАЦИОННЫЙ ПЛАН
Реализация проекта состоит из трех  основных фаз – прединвестиционной, инвестиционной и производственной (эксплуатационной). На прединвестиционной фазе осуществляется проработка проекта, изыскиваются  необходимые источники финансирования проекта. На инвестиционной фазе планируется приобрести необходимое оборудование, арендовать производственно-складское помещение, подобрать штат работающих, сформировать необходимый минимальный производственный запас сырья и материалов. Продолжительность инвестиционной фазы проекта ориентировочно составит 2 месяца.  Эксплуатационная фаза проекта  характеризуется началом производственной деятельности и получением финансового результата. Ориентировочна, старт эксплуатационной фазы планируется на март-апрель 2015 года.
Организационно-правовая форма предприятия инициатора бизнес-идеи – общество с ограниченной ответственностью. 
На предприятии уже сформирован управленческий штат, реализация проекта потребует дополнительных расходов на оплату труда работников в виде надбавки  бухгалтеру, что составит 2000 руб. в месяц, а также введения в штат двух должностей:

- рабочего производственного цеха – заработная плата 20 тыс.руб. в мес.;

-менеджера по продажам – базовая часть заработной платы 16 тыс.руб. (плюс премиальная часть при сбыте свыше 20 единиц продукции в месяц). 

 ФИНАНСОВЫЙ ПЛАН ПРОЕКТА И ЕГО ЭФФЕКТИВНОСТЬ
Условия расчета финансового результата: средняя стоимость продажи 1-ого автоклава без НДС 10170 руб.; планируемое количество продаж за месяц  20 штук; себестоимость производства единицы автоклава 4450 руб. (калькуляция себестоимости табл.2 БП); накладные расходы проекта включают аренду помещения - 20 000 руб./мес. и  расходы на продвижение (менеджер по продажам) 16 000 руб./мес.; административные расходы проекта состоят из доплаты бухгалтеру ООО в сумме 2000 руб./мес.
Результаты расчета отражает нижеследующая таблица 4.
Таблица 4
Формирование финансового результата в среднем за месяц, исходя из среднемесячных продаж 20 автоклавов

	Показатель
	Значение, руб.

	1.Выручка от продаж (без НДС) (10170 руб.*20шт)
	203 390  

	2.Себестоимость продаж (4450 руб.*20 шт.)
	89 000  

	3.Прибыль от продаж (п.1 – п.2)
	114 390  

	4.Накладные расходы (аренда и затраты по продвижению сбыта)
	36 000  

	5.Административные расходы (доплата бухгалтеру ООО)
	2 000  

	6.Налоги на заработную плату (ФОТ*0,3)
	11 415  

	7.Прибыль до налогообложения (п.3 – п.4 – п.5 – п.6)
	64 975  

	8.Налог на прибыль (п.7*0,2)
	12 995  

	9.Чистая прибыль (п.7 – п.8)
	51 980  


Среднемесячное  значение чистой прибыли  проекта составит около 41,5тыс. руб./мес., значение  рассчитано исходя из средних продаж 20 автоклавов в месяц по цене 12 тыс. руб. за единицу (с НДС).

Финансирование проекта предполагается из следующих источников:
- собственные средства компании инициатора проекта ООО «» - 100 тыс. руб. или 25% от стоимости проекта;

– поддержка Белгородского областной фонда поддержки малого и среднего предпринимательства в виде гранда -300 тыс. руб. или 75%. 

Условия расчета  показателей эффективности проекта:
Инвестиционные затраты проекта составят 400 000 руб. (их состав и структура представлены в табл.3 БП), среднегодовая чистая прибыль проекта ожидается в размере 623 756 руб.; ставка дисконтирования проекта соответствует требуемой инвестором норме доходности и составляет 20%.
В таблице 5 представлен расчет динамических показателей эффективности проекта.

Таблица 5

Динамические показатели оценки эффективности проекта
	Показатели
	1 год
	2год
	3год
	Итого

	1. Чистая прибыль, руб.
	623 756
	623 756
	623 756
	1 871 269

	2. Стоимость инвестиционных затрат проекта, руб.
	-
	-
	-
	400 000

	3.Чистый доход проекта, (п.1) руб.
	623 756
	623 756
	623 756
	1 871 269

	4.Коэффициент дисконтирования
	0,83
	0,69
	0,58
	-

	5.Чистый дисконтированный доход (п.3*п.4-п.2), руб.
	517 717
	430 392
	361 778
	909 888

	6.Индекс доходности  за расчетный период (1+п.7/п.4)
	
	
	
	3


Показатели таблицы отражают высокую эффективность проекта, так NPV проекта составляет 909 888 руб.; индекс доходности 3.

Таблица 6

Статические показатели эффективности проекта
	Показатели
	1 год
	2 год
	3 год
	Итого

	1. Чистая прибыль, руб.
	623 756
	623 756
	623 756
	1 871 269

	2. Стоимость инвестиционных затрат проекта,  руб.
	
	
	
	400 000

	3. Срок окупаемости ( колонка итого п.2/среднее значение п.1).
	
	
	
	0,64

	4.Норма доходности (колонка итого п1./колонку итого п.2)
	
	
	
	4,68


Эффективность проекта также отражают отражают показатели окупаемости и рентабельности инвестиций.

Окупаемость инвестиций составит 0,64 года (400 000 руб./623756 руб.).

Рентабельность инвестиций 4,68 или 468% от объема инвестиций (1871269/400 000 руб.).
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